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STÁLE SE STÁVÁ, ŽE PŘÍPRAVA STAVEBNÍCH 

PROJEKTŮ PROBÍHÁ BEZ ÚČASTI BUDOUCÍHO 

SPRÁVCE NEBO UŽIVATELE BUDOV. 

* Please ensure you 

have updated your 

footer information. 

STEPS 
1. From the ribbon 

select ‘View’ tab and 

click on ‘Slide Master’ 

2. In slide master view – 

ensure you select the 

very first page 

3. Update footer text 

and change logo (if 

required) 

 

FOOTER TEXT 

1. Update the footer text 

– the text will update 

throughout the 

presentation 

2. Please ensure you 

remove either the 

‘CBRE’ or the ‘Client 

Name’ text depending 

upon the logo placed 

in the document 

 

UPDATING THE LOGO 

1. You can only have 

the Client logo or the 

CBRE logo. Please 

delete/add, as 

appropriate 

2. Ensure client logo is 

positioned in same 

location as CBRE 

logo and size is no 

larger than CBRE 

logo (ie approx. 1cm 

x 3cm) 
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ZADÁNÍ STAVBY – PROJECT BRIEF 

Zadání stavby – Project Brief 

 Základní definice stavebního 

projektu 

• Popis konceptu 

• Nastavení základních parametrů 

• Určení funkční náplně 

• Standardy stavby 

– Stavební část 

– TZB 

– Landscaping 

Základní definice stavebního projektu 

Už zadání může celý 

projekt pohřbít 

• To move between 

headings and bullet 

levels, use the ‘Indent 

List Level’ buttons  

found on the ‘Home’ 

tab 

 

 

 

 NOT the bullet button 

• Use the drawing guides 

(Alt+F9 to turn them on 

and off), to position the 

key message in the 

middle or top of the 

content area 
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VYHODNOCENÍ  PROVEDITELNOSTI 

 Odhad užitných ploch 

 Odhad nákladů 

 Konzultanti 

 

 

 Analýza průzkumů 

 Naplnění zadání, harmonogram 

 Kalkulace návratnosti 

 Financování 

Studie – architektonický koncept 

Realistická vstupní 

čísla 

Naslouchání trhu 

• To move between 

headings and bullet 

levels, use the ‘Indent 

List Level’ buttons  

found on the ‘Home’ 

tab 

 

 

 

 NOT the bullet button 

• Use the drawing guides 

(Alt+F9 to turn them on 

and off), to position the 

key message in the 

middle or top of the 

content area 

Feasibility study 
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KONZULTANT 

 Technologie 

  - skutečné potřeby 

  - funkcionalita 

 Provozní náležitosti 

  - bezpečnost / dokumenty 

  - speciální technologie / vybavení 

 Korekce projektu 

  - zkušenosti s provozem 

  - předpokládané užité technologie 

 

EFEKTIVNÍ PROVOZ BUDOVY 

Facility Manager jako konzultant 

• To move between 

headings and bullet 

levels, use the ‘Indent 

List Level’ buttons  

found on the ‘Home’ 

tab 

 

 

 

 NOT the bullet button 

• Use the drawing guides 

(Alt+F9 to turn them on 

and off), to position the 

key message in the 

middle or top of the 

content area 
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KONZULTANT 

 Skladba nájemců 

  - pronajímatelnost 

  - realistické nájmy 

 Provozní náklady 

  - odhad ceny služeb a ostatní náklady 

  - odhad provozních nákladů majitele 

 Korekce projektu 

  - velikost, tvar a rozmístění obchodních jednotek  

  a společných prostor 

 Marketing projektu 

Property Manager (správce) jako konzultant 

• To move between 

headings and bullet 

levels, use the ‘Indent 

List Level’ buttons  

found on the ‘Home’ 

tab 

 

 

 

 NOT the bullet button 

• Use the drawing guides 

(Alt+F9 to turn them on 

and off), to position the 

key message in the 

middle or top of the 

content area 

SPRÁVNÉ KOMERČNÍ NASTAVENÍ PROJEKTU 
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KONZULTANT 
Náklady na konzultanty 

• To move between 

headings and bullet 

levels, use the ‘Indent 

List Level’ buttons  

found on the ‘Home’ 

tab 

 

 

 

 NOT the bullet button 

• Use the drawing guides 

(Alt+F9 to turn them on 

and off), to position the 

key message in the 

middle or top of the 

content area 

NÁKLADY NA REALIZACI STAVBY 

Stavební
náklady

Projekt stavby

Konzultanti

Marketing
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KONZULTANT 
Potenciál úspor 

• To move between 

headings and bullet 

levels, use the ‘Indent 

List Level’ buttons  

found on the ‘Home’ 

tab 

 

 

 

 NOT the bullet button 

• Use the drawing guides 

(Alt+F9 to turn them on 

and off), to position the 

key message in the 

middle or top of the 

content area 

NÁKLADY PO DOBU 
ŽIVOTNOSTI STAVBY 

Stavební náklady

Náklady na provoz

Projekt stavby

Konzultanti

Marketing
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KONZULTANT 
Potenciál úspor 

• To move between 

headings and bullet 

levels, use the ‘Indent 

List Level’ buttons  

found on the ‘Home’ 

tab 

 

 

 

 NOT the bullet button 

• Use the drawing guides 

(Alt+F9 to turn them on 

and off), to position the 

key message in the 

middle or top of the 

content area 

NÁKLADY PO DOBU 
ŽIVOTNOSTI STAVBY 

Stavební náklady

Náklady na provoz

Projekt stavby

Konzultanti

Marketing

POTENCIÁL 

ÚSPOR 



10  CBRE  |  CLIENT NAME  |  PRESENTATION TITLE 

KONZULTANT 

 

 Facility Manager 

 Property Manager 

  - v případě, že zajišťují provoz budovy, jsou 

zodpovědní za naplnění svých předpokladů 

 

 

 

 

EFEKTIVNÍ PROVOZ BUDOVY 

Zodpovědnost konzultanta 

• To move between 

headings and bullet 

levels, use the ‘Indent 

List Level’ buttons  

found on the ‘Home’ 

tab 

 

 

 

 NOT the bullet button 

• Use the drawing guides 

(Alt+F9 to turn them on 

and off), to position the 

key message in the 

middle or top of the 

content area 



PREPARED FOR ING. DANIEL ŠTYS 
Operations Manager,  

CBRE Property and Asset Management - retail 

daniel.stys@cbre.com 

• Please ensure you 

have sought 

permission from the 

Client for use of their 

logo as stated in the 

CBRE BMS Manual – 

Section 3.1.9 


